
 

Qui sont vos concur-

rents ? 

Nos concurrents ? C’est à 

la fois tout le monde et 

personne ! Comme nous 

sommes sur un secteur à 

ROI court, ce sont à la 

fois les ERP et les APS. 

Mais dans le domaine des 

logiciels experts comme 

les nôtres, il existe relati-

vement peu de vrais 

concurrents. Nous som-

mes deux ou trois, mais 

chacun avec des particu-

larités différentes. 

Quelle est la différence 
entre la prévision et la 

planification ? 

La planification est relati-
ve à l’ordonnancement 
des commandes fermes 
en cours. Il s’agit donc de 
planifier une production 
en fonction des comman-
des. Dans notre cas, 
concernant la prévision, 
nous nous basons sur des 
historiques et nous nous 
projetons en fonction des 
comportements des pro-
duits. PLANIPE va donc 
faire ses prévisions jour 
par jour, sur un an. 

Comment voyez-vous 

évoluer votre marché ? 

Le marché est un peu 
couvert. La plupart du 
temps, les clients utilisent 
Excel. Les outils du mar-
ché, SAP ou d’autres 
grands ERP, ont éven-
tuellement des modules 
de planification ou d’ap-
provisionnement mais qui 
fonctionnent avec des 
méthodes plutôt frustres. 

Sur des produits perma-
nents assez stables, ils 
parviennent à apporter de 
bonnes réponses, mais 
dès que ceux-ci sont plus 
complexes, c’est l’inverse. 
Pour compenser ces 
mauvaises réponses, ils 
font donc beaucoup de 
calculs sur Excel. Chez 
PLANIPE, nous avons la 
prétention de dire que 
nous remplaçons ce logi-
ciel. Tour à tour, nous 
avons eu la promesse des 
grands ERP, puis des 
grands APS, mais elles 
ont un peu déçu les 
clients. 
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3 questions à Alexandre ROOT, Directeur de PLANIPE, éditeur 

de logiciels centralisé sur la prévision et l’optimisation des 

stocks. 


